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O mundo dos negócios apresenta novidades mesmo em tempos de pandemia 

causada pela COVID-19, com inovações nas fusões e aquisições. Diante deste 

aspecto, o objetivo principal do trabalho é descrever o processo de Fusão & 

Aquisição ou Combinação de Negócios da Laureate Brasil, atraindo três 

Instituições de Ensino Superior: Ser Educacional, YDUCS (antiga Estácio) e  

nima Educação. Trata-se da venda de uma das maiores redes de ensino 

superior e internacional em território nacional a uma das maiores organizações 

privadas de educação nacional. Os objetivos específicos visam analisar o 

caminho percorrido da Combinação de Negócios, previsto no CPC 15 (2011), 

até a data de encerramento da aquisição. Esta pesquisa caracteriza-se como 

exploratória, que busca conhecer com maior profundidade o assunto de modo 

a torná-lo mais claro e construir questões importantes para a condução da 

pesquisa (BEUREN, 2009, p. 80). A Aquisição será analisada por meio de 

estudo de caso a fim de aprofundar os conhecimentos sobre determinada 

situação específica. Estudos mostram que apesar de a Ser Educacional ter 



iniciado a proposta de compra da Laureate Brasil por RS 4 bilhões, a  Ânima 

Educação ofertou recursos superior de R$ 4,4 bilhões pelos ativos da Laureate 

Brasil. A  Ânima deve ainda: ou pagar a multa rescisória de R$180 milhões, 

prevista na cláusula “go shop” da Ser; ou em vez da multa fornecer à Ser a 

opção de comprar até 29 de dezembro, prorrogável por máximo 15 dias, de 

100% das quotas das sociedades mantenedoras das instituic¸o~es: UniRitter, 

FADERGS e IBMR. Constata-se, mesmo em tempos de pandemia com uma 

expressiva crise sanitária e econômica, um caso peculiar de Fusões & 

Aquisições. 
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