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A Conecta Vale Logtech nasceu de uma análise estratégica do mercado, durante a 
identificação de um dos maiores gargalos da economia nacional: a ineficiência 
logística. A ideia surgiu ao pensar em algo prático e digital, como um "Uber de 
Cargas", reunindo em uma só plataforma os principais serviços para o transporte de 
mercadorias. A proposta foi se fortalecendo com a constatação de que os custos 
logísticos consomem uma fatia desproporcional do PIB, resultando em uma solução 
inovadora, digital e com foco na valorização da competitividade industrial regional. 
Movimentar a economia é um ato essencial, conectar quem transporta é o nosso 
propósito. A Conecta Vale Logtech é uma plataforma regional que centraliza os 
principais serviços de frete em um só lugar. A plataforma conecta indústrias 
(embarcadores) a uma rede verificada de transportadoras e caminhoneiros 
autônomos, tudo de forma prática e digital. O objetivo é facilitar o dia a dia dos 
gestores de logística e valorizar as pequenas e médias transportadoras do Vale do 
Paraíba, oferecendo uma solução acessível, segura e inovadora. Buscamos ser 
referência em inovação e eficiência no setor logístico na região, expandindo 
futuramente para outros polos industriais. Nossos valores são: promover a valorização 
dos empreendedores locais (indústrias e transportadoras), inovação com 
responsabilidade, transparência total nos serviços e o compromisso com a eficiência 
e o desenvolvimento econômico. Nossas estratégias incluem: parcerias com 
indústrias e transportadoras locais; rastreamento de cargas em tempo real via IoT; 
otimização de rotas com Inteligência Artificial; um marketplace de fretes dinâmico; e a 
gestão simplificada de todo o processo pela plataforma. Este projeto de modelo de 
negócio foi realizado em 3 fases, sendo a primeira uma modelagem e análise de 
viabilidade inicial pelo método Business Model Canvas – BMC. Posteriormente, foi 
realizado um detalhamento na forma de um Plano de Negócio, apresentado a uma 
banca composta por um professor e especialista da área de Gestão, Logística e 
Negócios. Com base nos resultados da pesquisa de mercado, análise financeira e do 
feedback do avaliador pode considerar que o modelo de negócio da Conecta Vale 
Logtech é viável, inovador, reprodutivo, escalável e com grande potencial de se tornar 
uma startup de sucesso. 
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